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rrer hasta 10.500 kilómetros.
Si el socio no logra gastar to-
dos los puntos en un año no
los pierde, sino que se acu-
mulan para el siguiente ejer-
cicio.

Los abonados pueden uti-
lizar el vehículo que deseen
cualquier día del año, siem-
pre y cuando lo hayan reser-
vado previamente a través de
la web del club. Lo más habi-
tual es reservar los coches de
viernes a domingo o semanas

enteras en periodos de vaca-
ciones. Para recogerlos, los
socios acuden al garaje del
club con su propio vehículo
para salir minutos después a
los mandos del modelo reser-
vado, lo que garantiza la má-
xima discreción.

A partir de ahora, los co-
ches pueden recogerse en
Madrid y dejarse en Barcelo-
na y a la inversa. El objetivo
de GT Club es ampliar la flo-
ta hasta 30 vehículos a medi-
da que crezca el número de
socios, con un tope de 350
personas. Entre las próximas
incorporaciones destacan el
Lamborghini Gallardo, el
Ford GT, el Bentley Flying
Spur y el Ferrari F430 F1 Spi-
der.

LAEMPRESAABRESUSEGUNDASEDEENPOZUELODEALARCÓN

GT Club lleva el lujo sobre
ruedas de Barcelona a Madrid

La firma permite conducir los mejores coches del mercado sin tener que comprarlos,
lo que evita hacer frente a la depreciación y a sus elevados costes de mantenimiento.

SERGI SABORIT.Barcelona

Disfrutar de los mejores co-
ches del mundo sin tenerlos
que comprar. Esta es la filoso-
fía de GT Club, una empresa
que permite a sus asociados
conducir los últimos mode-
los del mercado a cambio de
una cuota anual mínima de
4.750 euros. Los amantes de
losbólidosmásexclusivosre-
sidentes en Madrid podrán
disfrutar también ahora del
club, que nació el pasado mes
de junio en Sant Cugat (Bar-
celona).

La compañía fundada por
Albert Castelló, ex propieta-
rio de siete tiendas de la ca-
dena Bang & Olufsen, abrirá
a finales de este mes su se-
gunda sede en el municipio
de Pozuelo de Alarcón. El
club se instalará en el edificio
Imce, situado junto a la salida
de la M-40. En una primera
fase, los socios de Madrid po-
drán disfrutar de cinco vehí-
culos:unFerrari 599GTBFio-
rano, un Porsche 911, un Ma-
serati Quattroporte, un Aston
Martin V8 Vantage y un Fe-
rrari 430.

Esta exclusiva flota se su-
mará a los seis coches que
GT Club ya tiene en Barcelo-
na, entre los que destaca un
Audi R8 y un Ferrari 612 Sca-
glietti, el único modelo de la
mítica marca italiana que tie-
ne cuatro plazas.

Perfildesocios
El salto de GT Club a Madrid
se produce después de que la
empresa haya logrado supe-
rar los sesenta socios y haya
perfeccionado y rodado su
sistema de reservas a través
de Internet. El perfil de aso-
ciado responde al de un di-
rectivo o empresario apasio-
nadoporelmundodelmotor,
de 45 años de edad, ingresos
elevados y poco tiempo debi-
do a sus múltiples ocupacio-
nes, según explica Castelló,
que guarda con el máximo
celo la identidad de los
miembros del club.

El empresario distingue
distintos perfiles de entre po-
tenciales usuarios de los ser-
vicios que ofrece. En primer
lugar figuran aquellas perso-
nas que ya tienen un coche
de alta gama, pero que de-
sean poder conducir y probar
otros modelos. También es-
tán aquellos que nunca se
gastarían 200.000 euros en
un vehículo pero que adoran
las glamurosas máquinas so-
bre ruedas y encuentran en
GT Club la mejor fórmula pa-
ra disfrutarlas. Sin olvidar a
aquellos que querrían y po-
drían comprarse un coche de

este tipo, pero que tienen una
pareja que no les deja gastar-
se esa cifra.

Sin embargo, Castelló hace
especial hincapié en un fac-
tor que él cree decisivo para
inclinarse por su empresa.
“Los vehículos pierden valor
desde el primer día que se
compran y muchos acaban
acumulando polvo en los ga-
rajes, ya que son coches que
no pueden utilizarse todos
los días”, explica. En este sen-
tido, GT Club permite, según
su fundador, sortear “la in-
frautilización y la pérdida de
valor” del coche.

Ventajas
“Los socios –afirma– pueden
reducirse a la décima parte
los costes de tener un vehícu-
lo de estas características, ya
que no tienen que hacer fren-
te a la depreciación del vehí-
culo, ni pagar el seguro, el ta-
ller de mantenimiento y ni si-
quieraplazadegaraje”.Todos
estosgastos–hasta20.000eu-
ros al año– son compartidos
por los asociados, que deben
pagar una cuota inicial de ac-
ceso de 3.750 euros más una
cuota anual que varía en fun-
ción del número de kilóme-
tros que quieran contratar.

Así, el bono más barato as-
ciende a 4.750 euros, lo que
da derecho a realizar en un
año hasta 1.750 kilómetros. El
programa más caro cuesta
19.000 euros y permite reco-

El club tiene ya una
flota de 12 coches de
marcas como Ferrari,
Aston Martin,Bentley,
Porsche y Maserati

Llavedecontacto

■ GT Club nació el pasado
mes de junio en Barcelona y
ya supera los 60 socios.

■ La firma posee una flota de
once vehículos de lujo,
aunque se ampliará a 30.

■ Los socios del exclusivo club
pagan una cuota de
entrada de 3.750 euros.

■ Además hay que abonar
una cuota anual en función
de los kilómetros recorridos.

■ Los bonos para disfrutar de
los coches oscilan entre los
4.750 y los 19.000 euros.

■ El club organiza actividades
para los socios,como viajes
y cursos de conducción.

■ Para utilizar los vehículos
hay que hacer una reserva
previa a través de Internet.

Albert Castelló se ha ins-
pirado en el club londi-

nense P1,liderado por el ex piloto de Fórmula 1 Damon Hill,para
poner en marcha la iniciativa.El empresario ha estado vinculado
al mundo del motor desde la infancia y en 2001 fue campeón de
España de GT con un Ford Saleen.Además,ganó el campeonato
de Andorra y Cataluña de pilotaje sobre hielo en 2002 (BMW
X-Ice) y es piloto del RACC,aunque ahora ya no compite.
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